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unabhängig erfahren vernetzt

Die CKL ist ein unabhängiger Softwarehersteller mit Lösungen basierend auf
Microsoft Dynamics 365 Business Central

Mit unseren Lösungen unterstützen wir die Kunden bei der komfortablen Bearbeitung und  
Aufbereitung von Unternehmensdaten im Finanzumfeld.

Wir entwickeln Lösungen die sich mit dem Wertefluss von Dynamics 365 Business Central, 
der Unterstützung von kaufmännischen Prozessen im Unternehmen, sowie der Aufbereitung 
von Daten für Unternehmensentscheidungen beschäftigt. 



Portfolio

bill-to 365
Verwalten von Verträgen, Abonnements und wiederkehrenden 
Rechnungen

Lagerwert 365 
Erhöhte Transparenz durch die Abstimmbarkeit und Fehleranalyse 
zwischen Haupt- und Nebenbuch. Darstellung des 
Gesamtkostenverfahrens, sowie Ausweis von schwimmender Ware.

Bewertung 365
Flexible Bewertung des Lagerwertes nach unterschiedlichen flexiblen 
Bewertungsregeln gemäß dem Niederstwertprinzip zu einem Stichtag.

Costing Method 365
Umstellen von Lagerabgangsmethode, Artikelverfolgungscode und 
Basiseinheitencode trotz vorheriger Buchung und ohne Verlust von 
Historieninformationen.

Kostenrechnung 365 
Controlling mit Hilfe einer umfangreichen Kosten- und 
Leistungsrechnung als Zweikreissystem für die Betriebsbuchhaltung



Subscription & 
Abomodelle

Abonnementverkauf – das neue Geschäftsmodell



Anfänge und Entwicklung von Subscription / Abo-
Geschäftsmodellen

 Der Begriff „Geschäftsmodell“ existiert seit den 50er Jahren

(Nutzen - Wertschöpfung – Ertrag)

 Abonnements und Subscription waren nur aus Zeitungen und Zeitschriften bekannt

 New Economy in den 90ern machte neue Geschäftsmodelle populär – Vertriebswege / Miete

 Seit ca. 10 Jahren –> Subscription / Abonnement Geschäftsmodell hält in allen Branchen Einzug

 Entwicklung zu einem Nutzen orientiertem Geschäftsmodell

▪ Transaktionales Geschäftsmodell -> Subscription Geschäftsmodell -> oder Kombination



Beispiele aus der Praxis

Software/Hardware Netflix Zeitschriften

Spotify

Sky

DAZN

Disney+



Beispiele aus der Praxis

•  Software/Hardware

Netflix

Zeitschriften

Spotify

Sky

DAZN

Disney+Konsumgüter

Waschmittel

Hygiene / Drogerie

Weinsortimente

Food-Pakete

Verbräuche

Support

Speicherplatz

Strom, Wasser, Gas

Telefoneinheiten

Dienstleistungen

Ressourcen

Projekte

ZeiterfassungMietobjekte

Wohnungen

PKW´s / Scooter

Container

Maschinen

Smartphones

MaterialienWiederkehr. Rg.

Abrufverträge

Versicherungen

Nachverfolgung



Ausprägungen / Kalkulationsmodelle

•Wiederkehrend
•Keine tagesgenaue Umrechnung

Standard

•Nicht wiederkehrend
•Keine tagesgenaue Umrechnung

Verbrauch

•Wiederkehrend
•Tagesgenaue Umrechnung

Softwarelizenz / 
Nutzung

•Wiederkehrend
•Tagesgenaue Umrechnung

New Commerce 
Experience

•Nicht wiederkehrend
•Keine tagesgenaue Umrechnung

Kauf / Investition

•Wiederkehrend
•Keine tagesgenaue Umrechnung

Pauschalen / auf Basis 
von (Wartung)

•Nicht wiederkehrend
•Keine tagesgenaue Umrechnung

Kontingent

Zeitschriften und sonstige Monatsabonnements (digital, 
klassisch)

Verbrauchte Einheiten, Speicherplatz, CPU-Zeiten, 
Telefonverbindungen, Supports, 
Gebühreneinheiten, Gas, Wasser, Strom

Software, Nutzung, Office Abonnement, 
Onlinedienste, Nutzung von … (digital, klassisch)

Analog zur Software / Nutzung j- abweichende 
Darstellung durch Guthabenverrechnung.

Einmaliger „Verkauf“ / Handel von Produkten, 
Lizenzen, Nutzungsrechte und Gebühren

Prozentuale Abrechnung pro Zeiteinheit mit  
beliebig zu wählender Bezugsgröße

Kontingente / Zu- und Abschreibungen pro Mengeneinheit 



Management von Abonnements- Subscription- und Verträgen sowie voll 
automatisierte Abrechnung (recurring Billing)



Die Lösung im Überblick



Wie ?



Wie ?



Bill-to 365

Wie ?



Die Lösung im Überblick



Look & Feel, I: Basis

Blitz-Einrichtung

Grundlagen

Abonnementartikel

Kalkulationsmethoden

Rechnungsstapel







Goldene Regel

Prozessautomation 
erfordert 

Datentransparenz



























Ausprägungen

•Wiederkehrend
•Keine tagesgenaue Umrechnung

Standard

•Nicht wiederkehrend
•Keine tagesgenaue Umrechnung

Verbrauch

•Wiederkehrend
•Tagesgenaue Umrechnung

Softwarelizenz / Nutzung

•Wiederkehrend
•Tagesgenaue Umrechnung

New Commerce 
Experience

•Nicht wiederkehrend
•Keine tagesgenaue Umrechnung

Kauf / Investition

•Wiederkehrend
•Keine tagesgenaue Umrechnung

Pauschalen / auf Basis 
von

Zeitschriften und sonstige Monatsabonnements 
(digital, klassisch)

Verbrauchte Einheiten, Speicherplatz, CPU-
Zeiten, Telefonverbindungen, Supports, 
Gebühreneinheiten, Gas, Wasser, Strom

Software, Nutzung, Office Abonnement, 
Onlinedienste, Nutzung von … (digital, 
klassisch)

Analog zur Software / Nutzung jedoch 
andere Darstellung durch Guthaben-  und 
Neuberechnung.

Ein- oder Mehrmaliger „Verkauf“ / Handel von 
Produkten, Lizenzen Nutzungsrechte und 
Gebühren

Prozentuale Abrechnung pro Zeiteinheit mit  
beliebig zu wählender Bezugsgröße



















































Look & Feel, II: Fortgeschrittene Funktionen

Vorgabetexte / Autotexte

Abonnementanfragen

Schnellsuche / Where Used



Look & Feel, III: Mengenänderungen

Auf der Abonnementzeile

Über das Abo-Buch.-Blatt

Durch den Einkauf

Via Excel-Import



Weitere Funktionsbereiche

Kontingente 

Abonnementsprache

Startdatum der Abgrenzungsperiode



Bill-to 365

Subscription ist das neue Sales vieler Industrien und Branchen

Prozessautomation erfordert hohe Datentransparenz

Wir machen das Leben für den User leichter

bill-to ist Ihre App für jegliche Art von Abonnement (Subscription) vieler Branchen und der hoch 
automatisierten und wiederkehrenden Abrechnung

Bill-to eliminiert manuelle Tätigkeiten in der Verwaltung und der Abrechnung – bill-to 365 erhöht die 
Produktivität – „Safe Time“





Ressourcen

CKL Knowledge Base / CKL App

https://mobile-ckl-software.de

CKL WebSite

www.ckl-software.de

https://mobile-ckl-software.de/
http://www.ckl365.com/
http://www.ckl-kore.de/


Sollten Sie Fragen und Anregungen haben, so kontaktieren Sie uns 

gern 

jederzeit. Die Kontaktdaten finden Sie unter den Dozenten-

Informationen

oder auf unserer Webseite.

CKL Software GmbH

Unser Supportteam erreichen Sie von 

Montag bis Freitag von 9.00 - 17.00 Uhr

CKL App Support

     +49 (0)40 / 533 00 999-8 

support@ckl-software.de

ckl-software.de

Thorsten Behrens 
Geschäftsführer

CKL Software GmbH

+49 40 53300 999 1

T.Behrens@ckl-software.de

mailto:support@ckl-kore.de
http://www.ckl-software.de/

	Folie 1
	Folie 2
	Folie 3
	Folie 4: Portfolio
	Folie 5
	Folie 6: Anfänge und Entwicklung von Subscription / Abo- Geschäftsmodellen
	Folie 7: Beispiele aus der Praxis
	Folie 8: Beispiele aus der Praxis
	Folie 9: Ausprägungen / Kalkulationsmodelle
	Folie 10
	Folie 11
	Folie 12
	Folie 13
	Folie 14: Bill-to 365
	Folie 15
	Folie 16: Look & Feel, I: Basis
	Folie 17
	Folie 18
	Folie 19: Goldene Regel
	Folie 20
	Folie 21
	Folie 22
	Folie 23
	Folie 24
	Folie 25
	Folie 26
	Folie 27
	Folie 28
	Folie 29
	Folie 30
	Folie 31
	Folie 32: Ausprägungen
	Folie 33
	Folie 34
	Folie 35
	Folie 36
	Folie 37
	Folie 38
	Folie 39
	Folie 40
	Folie 41
	Folie 42
	Folie 43
	Folie 44
	Folie 45
	Folie 46
	Folie 47
	Folie 48
	Folie 49
	Folie 50
	Folie 51
	Folie 52
	Folie 53
	Folie 54
	Folie 55
	Folie 56
	Folie 57: Look & Feel, II: Fortgeschrittene Funktionen
	Folie 58: Look & Feel, III: Mengenänderungen
	Folie 59: Weitere Funktionsbereiche
	Folie 63: Bill-to 365
	Folie 64
	Folie 65: Ressourcen
	Folie 66

